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HuSEEC Management Practice Game（HMPG）

リ ア ル な ビ ジ ネ ス を 通 じ て 、 ビ ジ ネ ス の 基 本 を 学 び 実 践 力 を 鍛 え る

【 内 定 者 ～ 若 手 社 員 研 修 で の 活 用 が 可 能 】

株式会社 ＨｕＳＥＥＣ
ヒ ュ ー シ ー ク

〒164-0012  東京都中野区本町6-13-8 新中野神谷ビル5階

TEL：03-5385-2128 FAX：050-3488-7901 E-mail：info@huseec.com

Web：http://www.huseec.com
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HMPGとは

実際に商品を仕入れ、実際のマーケットで販売を行う実務型研修／現場力・実践力・マネジメントスキルを鍛える
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・流通、販売先確保又は支援
・各チームの管理、助言
・経営計画立案上、

必要なフォームの提供

≪リアルなビジネスの場を提供≫

・役割分担

・市場調査

・マーケティング戦略

・広報、PR戦略

・仕入、販売先の選定

・収支計画（PL,BS,CF）

・販売活動

・決算書作成

・予算実績差異分析他・・・etc

販売販売販売販売

貴社貴社

研修委託

成果報告

代金代金 代金代金

・参加メンバーの選定
・赤字の場合補填
※過去の実績、当社の指導により

赤字になる確率は低いです。
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受講対象者イメージ
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新入社員新入社員

内定者内定者

若手社員（入社～若手社員（入社～55年目）年目）

内 定 者 、 新 入 社 員 、 若 手 社 員 向 け 研 修 に 効 果 的

内定

入社

配属

Career Up

●●内定者研修に内定者研修に

・ビジネスの基本・ビジネスの基本、ビジネスの流れを、ビジネスの流れを理解する理解する

・内定者間の親睦を深め、内定辞退防止につなげる・内定者間の親睦を深め、内定辞退防止につなげる

●●新入社員研修に新入社員研修に

・現場力・実践力を養う・現場力・実践力を養う

・ビジネス・ビジネスの基本、全体像を理解し、配属後の仕事の意味づけを知るの基本、全体像を理解し、配属後の仕事の意味づけを知る

・仕事を実際に進めるための基礎となるスキル、知識などを知る・仕事を実際に進めるための基礎となるスキル、知識などを知る

・自主性、協働などの社会人としての基本姿勢を身につける・自主性、協働などの社会人としての基本姿勢を身につける

●●若手社員研修に若手社員研修に

・会計、マーケティング等の実践的なスキル、知識の・会計、マーケティング等の実践的なスキル、知識の
習得及び自己学習のきっかけにする習得及び自己学習のきっかけにする

・経営目線でビジネスを俯瞰し、他部門、部署への理・経営目線でビジネスを俯瞰し、他部門、部署への理
解を促す解を促す

・若手層での新事業立案、運営のためのフレーム・若手層での新事業立案、運営のためのフレーム
ワークを学ぶワークを学ぶ
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期待される効果
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ビ ジ ネ ス 上 必 要な、 「基 礎知 識」 「現場 力・ 実践 力」 「顧 客志 向」 「チ ーム マネ ジ メ ン ト 」などを 学 びま す

１ 実務販売を通じて、実践力・顧客志向を身につけることができます

・最大の特徴である「現場」での研修であるため、実務上使える実践力やビジネスに最重要な「顧客志向」を学ぶことができます。

２ 決算書（BS、PL、CF）の読み方、作成方法を身につけることができます

・実際に商品の市場調査、仕入れ、販売などをリアルな商売の現場で身をもって体験できます。

３ 市場分析、販売・マーケティング戦略の考え方を身につけることができます

・リアルな市場、顧客を想定して戦略立案を行ないます。販売会を通して顧客の意見を聞き、自らの仮説を検証することでより理解を深めることが

できます。

４ コスト管理意識、手法を身につけることができます

・販売会→四半期決算→予実分析を行なうことで、コスト管理意識、PDCAサイクルの重要性を身をもって体験できます。随時、当社からフォロー及び

業績管理ツールを提供することによってコスト管理の手法を身につけることができます。

５ 組織、プロジェクトマネジメント能力を身につけることができます

・参加メンバーからチームを編成し、協力してプロジェクトを推進していきます。利益を生むための効率的なプロジェクト推進、管理の考え方、チーム

ワークを学ぶことができます。

期待される効果期待される効果
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実施フロー
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※※販売会の回数は２回が基本となりますが、追加開催も可能です。販売会の回数は２回が基本となりますが、追加開催も可能です。

研修期間は研修期間は、３ヶ月程度になります、３ヶ月程度になります。。

１ヵ月目 ２ヵ月目 ３ヵ月目

【【11日半日半】】
条件説明～事業・収支計画書の作成条件説明～事業・収支計画書の作成

【【11日半日半】】
条件説明～事業・収支計画書の作成条件説明～事業・収支計画書の作成

【【11日半日半】】
販売会～半期決算販売会～半期決算

【【11日半日半】】
販売会～半期決算販売会～半期決算

戦略立案戦略立案

市場調査、販売、
マーケティング、広告、
リスク管理など・・・

事業・事業・
収支計画収支計画

予想PL、BS、CF作成
予実分析、戦略
見直し

試算表作成試算表作成
事業・収支計画事業・収支計画
の再構築の再構築

決算書作成決算書作成
事業報告会事業報告会

販売会販売会

実践の場で販売する

マネジメント講座マネジメント講座

物事の考え方を
理解する

役員向け事業
報告会を想定

販売会販売会

実践の場で販売する

【【半日半日】】
反省会／戦略再構築反省会／戦略再構築

【【半日半日】】
反省会／戦略再構築反省会／戦略再構築

【【11日日】】
株主総会株主総会

【【11日日】】
株主総会株主総会

詳細スケジュールは別紙をご覧ください

【【11日半日半】】
販売会～決算販売会～決算

【【11日半日半】】
販売会～決算販売会～決算
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仕入先について
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仕入サイト（提携先）を通じ、全国の問屋からの仕入

発注可能社数4,531社。商品数792,263品。
アパレル、ファッション雑貨、一般雑貨、美容、AV・コンピュー
タまで幅広いジャンルの商品が仕入れ可能です。

※ 各チームから当社に発注し、当社が代理発注する形式をとります。

地元企業や自社からの仕入

自社商品 ／ 取引先商品 ／ 地域物産品

消費者

模擬企業（受講者チーム）

当社 （代理発注）
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販売先について
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事業協力先：リサイクル運動市民の会

味の素スタジアム味の素スタジアム

日産スタジアム日産スタジアム

代々木公園代々木公園

【首都圏版】顧客層がそれぞれ異なるフリマ会場 【地方版】地域の特性を生かした販売会場

商店街商店街

店頭・駐車場店頭・駐車場

地元のお祭り地元のお祭り

受講企業独自ネットワーク
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実施要件
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受講人員 最低６名～最大５０名程度

受講要件 20歳以上、大学卒業程度の教養、ビジネスの基礎知識、パソコン基礎処理能力

実施料金
（税別）

基本企画料：300,000円

1チーム（３～５名で結成）に付き 300,000円～

※ 別途、旅費交通費がかかる場合があります

※ 販売会数によって料金が変動します

※ 各チームへのアドバイザー配置料金が含まれています

実施日数 ３ヶ月程度（通常）

施設・用具

・机、椅子（グループごとに机を配置できる環境）

・パソコン（1チーム最低1台）、プリンター（できればカラー）

・液晶プロジェクター

・MS-Office（Word/Exce/Powerpointl）

・筆記用具

・電卓


